Anmeldung zum
I. Stuttgarter Griinderforum

D Ja, hiermit melde ich verbindlich ......... Personen fiir das
I. Stuttgarter Griinderforum am 08.10.2010 in der
Porsche-Arena in Stuttgart zum Kartenpreis von je 249,— €
an. Im Kartenpreis inbegriffen ist der Einlass zum 9. Stutt-
garter Wissensforum, sowie zur Motivation — Fachmesse fiir

Motivation, Incentives und professionelle Anreizsysteme vom

07.10. - 08.10.2010.

Bitte per Fax an: +49 70 31 711 24 108

D Firmenadresse D Privatadresse

Es gelten die AGB von Speakers Excellence

Kénigstrale 16, 70173 Stuttgart
Tel. 07 1T /22029 -100 - Fax 07 11 /22029 - 199
info(@chefcoach.de - www.chefcoach.de

1.Stuttgarter
Grinderforum

im Rahmen des 9. Stuttgarter Wissensforums

Freitag, 08. Oktober 2010

09:30 Uhr — 12:30 Uhr * Porsche-Arena

CHEFCOACH

UNTERNEHMENSBERATUNG

s .. STUTTGART | %



Dr. Klaus Vogt

Begriiflung ,,Stuttgart Griinderstadt*

Der Schirmherr des I. Stuttgarter Griinderforum ist
Stratege, Ideengeber und Treibstoff fiir unternehmeri-
sche Entfaltung in der Landeshauptstadt. Er verkniipft
Wirtschaftsférderung im besten Sinne mit kommunalen
Erfordernissen und hilt dabei die nétige Balance zwi-
schen unterschiedlichen Interessen.

Gerhard H. W. Bach
,Neue Geschiftsideen finden

Der Griinder und Geschiftsfithrer der ChefCoach
Unternehmensberatung GmbH in Stuttgart berit seit
1991 inhabergefiihrte Unternehmen in der Region
insbesondere rund um das Thema Existenzgriindung.
Seit 2007 ist der ,,Griinderfliisterer” mit seinem Un-
ternehmen Kooperationspartner des Griinderbiiros der
Landeshauptstadt Stuttgart.

Martin Ritter
,»Der Weg zum erfolgreichen Vertrieb”

Der Unternehmercoach und zertifizierte Trainer gibt
interessante Einblicke in wichtige Grundlagen und
Methoden fiir den Vertriebsauf bau und damit den Weg
zum erfolgreichen Unternehmen. Als erfahrener Profi
verfiigt er tiber langjihrige Praxis Erfahrung im Vertrieb
erklirungsbediirftiger Markenartikel sowie als selbststin-
diger Unternehmer.

Karl-Heinz Heflling
,Erfolgsfaktoren von Unternehmen®

Der Geschiftsfiihrer der Firma Heflling Changemanage-
ment + Coaching blickt auf iiber 20 Jahre Praxis Erfah-
rung. Zunichst in Leitungsfunktionen mit Ergebnis- und
Personalverantwortung bei bekannten Unternehmen wie
Pirelli, Porsche und Carl-Zeiss titig, ist er mittlerweile
mit seinem eigenen Unternehmen Berater fiir Konzerne
und mittelstindische Industriebetriebe.

Programm I. Stuttgarter Griinderforum

09:00 Uhr
09:30 — 09:45 Uhr
09:45 — 10:15 Uhr

10:15 — 10:45 Uhr

10:45 Uhr
11:00 — 11:30 Uhr

11:30 — 12:00 Uhr

12:00 — 12:30 Uhr

Einlass
Intro

Dr. Klaus Vogt
Begriiflung ,,Stuttgart Griinderstadc”

Gerhard H.-W, Bach
»,Neue Geschiftsideen finden®

Pause

Martin Ritter
,Der Weg zum erfolgreichen Vertrieb®

Karl-Heinz Hefling
,,Erfolgsfaktoren von Unternehmen®

Fragerunde + Ausklang

Programm 9. Stuttgarter Wissensforum

12:00 Uhr
12:15 — 13:00 Uhr

13:00 — 13:45 Uhr

13:45 —14:45 Uhr

14:45 — 15:30 Uhr

15:30 — 16:15 Uhr

16:15 — 17:00 Uhr

17:00 — 17:30 Uhr
17:30 — 18:15 Uhr

18:15 — 19:00 Uhr

19:00 — 19:30 Uhr
19:30 — 20:15 Uhr

20:15 — 21:00 Uhr

Begriiflung durch die Moderatorin
Roger Rankel

,Besser verkaufen - mehr Umsatz in
auflergewdhnlichen Zeiten®

Dr. Alex Witasek

,,Gliickssache Gesundheit — Wege zu mehr Leistung,
Begeisterung und Wohlbefinden®
Kommunikationspause

Dr. Dr. Cay von Fournier

»Der Mensch als Schliissel zum Erfolg”
Anne M. Schiiller

»Die fiihrende Expertin fiir Loyalititsmarketing:
Marketing heiflt: Menschen gliicklich machen.”

Kommunikationspause
Surprise Act
Andreas Buhr

,,Die Umsatzmaschine - wie Sie mit
Vertriebsintelligenz Umsiitze steigern”

Jolly Kunjappu

,,Grenzen tiberwinden mit Wissen, Mut, Freude und
Respekt zum Erfolg”

Kommunikationspause

Reiner Calmund
»Mit K()mpetenz und Leidenschaft zum Erﬁ)lg‘“

Dr. Marco Freiherr von Miinchhausen
,100 % Engagement — Motivation durch Werte"



